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Zastrzezenie

Niniejsza prezentacja zostata sporzadzona wytacznie w celach informacyjnych. Nie stanowi reklamy ani oferty sprzedazy jakichkolwiek
papierow  wartosciowych  Spotki Asseco Business Solutions (“Spotka”), w szczegdlnosci nie zawiera informacji
o papierach wartosciowych oraz warunkach ich nabywania, jak réwniez nie stanowi zaproszenia do sprzedazy papierow
wartosciowych, sktadania ofert ich nabycia lub zapisu na papiery wartosciowe Spotki.

Niniejsza prezentacja ani zadna jej czesc jak tez fakt jej dystrybucji nie bedq stanowi¢ podstawy do zawarcia jakiejkolwiek umowy lub
zaciggniecia jakiegokolwiek zobowigzania. Nie stanowi ona tez zrddta informacji, ktdre mogtyby by¢ podstawa decyzji o zawarciu
jakiejkolwiek umowy lub zaciagnieciu jakiegokolwiek zobowigzania.

W niniejszej prezentacji zostaty wykorzystane zrodta informacji, ktére Spoétka uznaje za wiarygodne i doktadne, jednak nie ma
gwarancji, ze sg one wyczerpujace i ze w petni odzwierciedlajg stan faktyczny. Nie nalezy dla jakichkolwiek potrzeb polega¢ na
informacjach zawartych w niniejszej prezentacji, ani tez zaktada¢, ze informacje te sq kompletne, Sciste lub rzetelne. Wszelkie takie
zatozenia czynione sg wytgcznie na wiasne ryzyko.

Ani Spétka, ani osoby dziatajace w jej imieniu, w szczegolnosci cztionkowie Zarzadu Spétki, ani jakiekolwiek inne osoby nie udzielity
zadnych wyraznych ani dorozumianych gwarancji ani zapewnien co do Scistosci, kompletnosci lub rzetelnosci informacji badz opinii
zawartych w niniejszej prezentacji.

Oswiadczenia zawarte w niniejszej prezentacji, ktére nie stanowig faktéw historycznych sa ,0$wiadczeniami dotyczacymi przysztosci”.
Oswiadczen dotyczace przysztosci, w szczegdlnosci takich jak przewidywania co do przychoddéw z okreslonych rynkéw czy rozwazania
dotyczace rozwoju Spotki jej podmiotow zaleznych oraz podmiotow stowarzyszonych i powigzanych (,Grupa Kapitatowa”), nie nalezy
traktowac jako wigzacych prognoz. Ani Spotka, ani osoby dziatajace w jej imieniu,
w szczegdlnosci cztonkowie Zarzadu Spotki, ani jakiekolwiek inne osoby nie udzielaja zapewnienia, ze przewidywania dotyczace
przyszitosci zostang spetnione, w szczegdlnosci nie gwarantuja zgodnosci przysztych wynikéw lub wydarzen z tymi oswiadczeniami jak
réwniez tego, ze przyszte wyniki Grupy Kapitatowej nie beda sie istotnie rézni¢ od przewidywanych.

Informacje zamieszczone w niniejszej prezentacji mogaq ulegac istotnym zmianom.

Ani Spotka ani zadna inna osoba nie ma obowigzku aktualizowania lub dbania o aktualno$¢ informacji zawartych w niniejszej
prezentacji ani tez poprawiania jakichkolwiek ewentualnych niescistosci; wszelkie wyrazone w niniejszej prezentacji opinie moga ulec
zmianie bez uprzedzenia. Ani Spétka, ani jakikolwiek cztonek jej organdw, pracownik wyzszego lub nizszego szczebla, ani tez
jakakolwiek inna osoba nie ponosi jakiejkolwiek odpowiedzialnosci z tytutu jakichkolwiek szkoéd wynikajacych z wykorzystania
niniejszej prezentacji lub jej tresci.

Prezentacja podlega ochronie wynikajacej z ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych. Powielanie, publikowanie lub jego
rozpowszechnianie wymaga pisemnej zgody Spétki.

Poprzez udziat w niniejszej prezentacji lub przyjecie kopii niniejszego dokumentu, zobowigzujg sie Panstwo do przestrzegania
wspomnianych wyzej ograniczen i warunkdéw.
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y Efektywne rozwigzania
dla blznesu

Brania: Produkcjo FMCG

Rozwigzania Asseco BS w branzy spozywczej obejmujg zarowno
firmy dystrybucyjne i handlowe jak rowniez znane
przedsicbiorstwa produkcyine

Aktualnosci Case studies

Asseco Business Solutions u lidera branzy farmaceutyczne) » e
2011-02-23 Asseco Softlab ERP wspiera Agito »

Systemn kiasy WMS Asseco BS pomoze zadbal o dobrg kondycie samochodéw » =
2011-02-14 Mobile Preselling w Nestié Professional »

Hortex Holding z nowym systemem mobilnym Asseco BS »

2039122 Wdrozenie w Pago - najwigkszej w Polsce
siec chiodni »



Wyniki Asseco BS - I potrocze 2011 r. vs. I poirocze 2012 r.

Przychody ze sprzedazy

80.854
70.369

-13 %

EHY 2011 HY 2012

EBIT

18.097

12.858

- 29 %

= HY 2011 HY 2012
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EBITDA

23.489
18.213

-22 %

" HY 2011 HY 2012

Zysk netto
15.522

11.456

- 26 %

= HY 2011 HY 2012
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Wyniki wg segmentow - I potrocze 2011 r. vs. I potrocze 2012 r.

Przychody EBITDA

69.251 o 344 20.679

7.101

3.174 4,502 3.851

Outsourcing ERP Pozostate Outsourcing ERP Pozostate
" HY 2011 " HY 2012 B HY 2011 B HY 2012
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Przychody ze sprzedazy za I potrocze 2012 r. — podziat na sektory

Bankowosc i finanse

Sektor publiczny
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Wyniki Asseco BS - IT kwartat 2011 r. vs. II kwartat 2012 r.

Przychody ze sprzedazy

38.362
33.049

-14 %

"2 Q2011 2Q 2012

EBIT

6.862
5.097

- 26 %

=2 Q 2011 2 Q 2012
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EBITDA

9.579
7.732

-19 %

"2 Q2011 2Q 2012

Zysk netto

5.934
4.640

- 22 %

=2 Q2011 2 Q 2012
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Wyniki wg segmentow - II kwartat 2011 r. vs. II kwartat 2012 r.
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Przychody EBITDA
32.652 8.405
28.844 6.974
3601 4 563 2.109 2.642 1034 53 140 445
——
Outsourcing ERP Pozostate Outsourcing ERP Pozostate
2Q2011 "2Q2012 #2 Q2011 82Q2012
o
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Przychody ze sprzedazy za II kwartat 2012 r. — podziat na sektory

Bankowosc i finanse

Sektor publiczny
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Rentownosc¢ - 2010 r. vs. 2011 r. vs. I i II kwartat 2012 s oo

e
200 | A R 2012 [2011 {2010
o

25% - N marza

200/0 1 _._marza EBIT EBIT 180/0 220/0 210/0

15% ——marza EBITDA marza

10% ) EBITDA 26% 28% 28%
o =—f=marza netto

5% marza

0% T T T T T T T T T 1 netto 160/0 190/0 180/0

EBIT 9 097 6 780 8 120 11781 11 235 6 862 6 515 10 328 7761 5097
EBITDA 11 724 9 425 10 794 14 320 13910 9 579 8 987 12 345 10 481 7732

zysk
netto 7 728 5 884 6 778 9 702 9 588 5934 5 604 8 708 6 816 4 640
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Koszty za 2010, 2011 oraz I i IT kwartat 2012 r. ClIT =0

60,00
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. 9= Przychody ze sprzedazy
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 ho2010 1102010 [1110201011v02010 102011 [1102011/11102011/1v02011102012 [1102012
Przychody
ze
sprzedazy 36,68 37,66 42,51 51,75 42,49 38,36 31,50 45,77 37,32 33,05
Koszty wiasny
sprzedazy
(bez cogs) 18,52 20,01 17,96 19,45 20,49 19,60 17,93 18,16 18,98 17,91
Koszty
sprzedazy 1,10 0,74 0,65 1,46 1,24 1,14 0,65 1,03 0,87 0,89
Koszty ogdlne
zarzadu 4,22 4,21 4,08 5,46 4,74 3,49 3,40 5,52 4,35 4,19
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Cash flow za I potrocze 2012 r. oreco
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Dziatalnosc¢

Dziatalnosc¢ o
inwestycyjna i
36.70 = B )]

S Podatal
Amortyzacja kapitatu dochodowy
Dziatalnos¢ ok -5.93 Zmiana stanu
- 5.36 o
operacyjna ALY gotowki
12.66 - 14.17
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Backlog po II kwartale 2012 r. el

Backlog Asseco BS na 2012 r. po II kwartale 2012 r. wynosi: 71 % sprzedazy

za 2011 r.
Backlog
139.6
105.3

12.2

3.7 6.4 39

1 —
Outsourcing ERP Pozostate
® Sprzedaz 2011 Backlog po 2 Q 2012
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Plynnosc finansowa Spotki na koniec II kwartatu 2012 r.

Srodki pieniezne i depozyty
krotkoterminowe 31.310

Wskaznik ptynnosci biezacej
(aktywa obrotowe/zobowigzania 3.9
krétkoterminowe)

Wskaznik ptynnosci gotowkowej

(srodki pieniezne i depozyty 1.9
krotkoterminowe/zobowigzania .
krotkoterminowe)

Od 1 stycznia 2007 r. do 30 czerwca 2012 r. Asseco Business Solutions zanotowato
131,880 min PLN zysku netto.

Od 19 listopada 2007 r. (pierwsze notowanie na GPW) Asseco BS wyptacito cztery
dywidendy na tqczng warto$¢ 101,2 min PLN
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Kurs akcji Asseco BS za II kwartaty 2012 r.

Kurs akcji Asseco BS od 01.01.2012 r. - 30.06.2012 r.

[PLN]

styczen 2012 luty 2012 marzec 2012 kwiecien 2012 maj 2012 czerwiec 2012
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Dywidenda w 2012 roku Shonms oo

® Zwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy Asseco BS uchwalito w dniu 18 kwietnia
2012 r. wysokos¢ dywidendy: 0,96 zt za akcje.

® Dzien dywidendy przypadt na dzien 14 maja 2012 r., natomiast termin wyplaty
dywidendy na dzien 1 czerwca 2012 roku.

® Zysk netto Asseco BS za rok obrotowy 2011 wyniost 29 834 134,8 zt z czego
29 742 191,77 zt zostato przeznaczonych do podziatu miedzy Akcjonariuszy.

Akcjonariusze otrzymali takze niepodzielone zyski z lat ubiegtych w kwocie wynoszacej
2 339 273,51 zi.
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Nad czym pracujemy - w systemach mobilnych

® Mobile Touch - ekspansja zagraniczna
produktu

® Uruchomienie procesu budowy
zagranicznej sieci partnerskiej,
odpowiedzialnej za sprzedaz oraz
wdrozenie systemu Mobile Touch

® Zagraniczna siec partnerska budowana
bedzie w oparciu o:

= akwizycje spotek

= podmioty wchodzace w sktad Grupy Asseco

» niezalezne spotki przystepujace do
budowanego programu partnerskiego

@ Mobile Touch

mobile platform for Your Business
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Mobile Touch - ekspansja zagraniczna

® Na bazie kilkunastoletnich doswiadczen
wdrozeniowych stworzyliSmy system
zmieniajacy prace przedstawiciela w
sales developera!

@ ‘ MObile TOU(h - mobile platform for Your Business

® ZbudowaliSmy rozwigzanie dziatajace na Based on our extensive
wiodacych platformach technologicznych: iOS s e
oraz Android a New Era — the Post PC Era,
where mobility becomes the
® Zakonczylismy z sukcesem wdrozenie standacd ctyoULLS

systemu Mobile Touch u klientow
reprezentujacych branze:

= Farmaceutyczng

= Telekomunikacyjng

= FMCG

® Stale pracujemy nad rozwojem funkcjonalnym
produktu - zastosowaniem mobilnosci w
obstudze coraz wiekszej liczby proceséw
biznesowych When we saw what Mobile Touch is capable of at its premiére, we
all realized it was just the job. With Mobile Touch, we have taken
our cooperation with chemist's shops to the next level. We wanted
our mobile workforce to both sell and give advice and make

® Teraz uruchamiamy proces tworzenia sieci
partnerskiej sieci oraz promocji Mobile
Touch na rynkach zagranicznych:

customers familiar with the latest market research, trends, drugs
and preparations by means of, for example, multimedia
presentations,

http: //www.mobile-touch.eu
_p Dariusz Wardencki .

Sales Director, USP Zdrowie
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Dziekujemy za uwage
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