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Innowacja i ekologia w gastronomii

Jak byc eco
w e-Commerce?
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O jakiej branzy myslicie, gdy wokot tyle mowi  sie
0 zanieczyszczeniu Srodowiska i potrzebie podjecia dziatan
chronigcych naszg planete poprzez zmniejszenie ilosci
odpadow?

Ktéra branza idealnie wpasowuje sie w trend recyklingu?
A na dodatek, biorgc pod wuwage trend zamawiania
jedzenia z dowozem do domu czy brania na wynos
to asortyment, ktérej branzy przychodzi na mys|?

Branza opakowan z eco-ofertg. Opakowania ekologiczne
i biodegradowalne dla gastronomii. A gdyby jeszcze potagczyc
catosc ze swiatem e-Commerce?

Da sie i jest to gwarancjg sukcesu.

Przestawiamy firme Bagstar, ktora wspotpracuje z Wapro ERP
juz od 18 lat, a od 8 lat sprzedaje swoim klientom biznesowym
na platformie handlu hurtowego Wapro B2B.

Zobaczcie, jak Bagstar rozwija sie z Wapro ERP.

wapro b2b
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Kim jest nasz klient?

Bagstar posiada najszerszg w Polsce oferte opakowan

materiatdow  eksploatacyjnych do sklepow i lokali

gastronomicznych (HoReCa).

Oferte Bagstar stanowi ciggle rosnhgca ilosc
artykutow niezbednych do prowadzenia lokali,
restauracji, cateringu, hotelu, sklepu, piekarni
czy biura.

W swojej ofercie posiadajg rowniez urzadzenia
gastronomiczne oraz zastawy stotowe
renomowanych firm.

Mozna sie u nich zaopatrzy¢ od sztuccow, poprzez
chemie, porcelane, opakowania, po piece i stoty
chtodnicze.

-

N
Wspotpracujg z najlepszymi polskimi i zagranicznymi
producentami z Francji, Hiszpanii, Niemiec i Wtoch,

a takze Turcji i Chin.
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Firma Bagstar stawia

ha innowacyjnosc.
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Potwierdzeniem tych stéw byto wdrozenie Platformy e-Commerce
Standard by Asseco w wariancie Wapro B2B w 2015 roku.

Byt to rok, w ktorym na rynku pojawito sie rozwigzanie
umozliwiajgce sprzedaz online w modelu B2B oferowane
przez Asseco.

Bagstar byt jednym z pierwszych klientéw, ktorzy wdrozyli nasze
rozwigzanie w swojej firmie.

Klient korzysta z zaawansowanych funkcjonalnosci, utatwiajgcych
wspotprace w segmencie klientéw B2B.
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Dlaczego Wapro B2B?

Klientami Bagstar, ich partnerami biznesowymi,
sg przedstawiciele szeroko rozumianej branzy gastronomicznej
— hoteli, firm cateringowych, pubow i restauracji. Potrzebujg oni
konkretnych  produktéw, o  odpowiednich  wymiarach
i w okreslonych ilosciach (zazwyczaj zamawiajg wielokrotnie,
w ilosciach hurtowych). Dlatego duzym utatwieniem sg dla nich
opcje szybkiego zamawiania dostepne w Wapro B2B, takie jak:

@ dedykowane listingi produktow,
mozliwos¢ importu zamowienia z pliku,

szablony zamowien — wiasne lub przygotowane przez managera,

dodawanie produktu z wyszukiwarki zlokalizowanej w koszyku
(tzw. szybki koszyk),

mozliwos¢ wybierania jednostki sprzedazowej dla pozycji
asortymentowej (sztuka, opakowanie zbiorcze),

wielokoszykowos¢ — tworzenie wielu koszykéw np. z zamowieniami
dla réznych punktéw gastronomicznych,

@ szybkie ponowienie zamoéwienia z listy historycznych zakupdw.
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Dlaczego Wapro B2B?

@ Niezwykle istotha w branzy gastronomicznej jest szybkosé
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doreczenia zamowien, dlatego caty proces sprzedazowo-
magazynowy musi cechowacC niezawodnos¢, automatyzacja
i wydajnosc¢. Bagstar jest w stanie zrealizowacC i dostarczy¢ tego
samego dnia zamowienie ztozone do godziny 8:30, wykorzystujgc
swojg flote transportowg (na terenie Warszawy i jej okolic).

Z platformy handlu hurtowego korzystajg klienci (np. lokale
gastronomiczne), ktérzy uzupetniajg stany magazynowe o mocno
sprecyzowany asortyment. W produkcie znaczenie ma kazdy milimetr
opakowania i liczba sztuk w opakowaniach  zbiorczych.
Przy produktach uwzglednione powinny by¢ wszystkie parametry,
takie jak: ditugosc, szerokosc, srednica, pojemnosc¢ i wiele innych.
Mimo ogromu informacji, karta produktu jest czytelna i przejrzysta.

Nieograniczony w czasie dostep do zamawiania jest kolejnym,
niezwykle waznym aspektem w branzy naszego klienta. Po zamknieciu
lokalu czy pubu, czyli w godzinach nocnych i podczas weekenddw,
zazwyczaj tworzy sie uzupetniajgce zamowienie. Dzieki Wapro B2B
pozycje z zamoOwienia sg automatycznie zdejmowanie ze stanu
magazynowego, a kolejni klienci znajg biezgcg dostepnosc¢ produktéw
o kazdej porze.
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Dlaczego Wapro B2B?

@ Platforma od Asseco umozliwia klientom koncowym pobieranie faktur,

przeglagdanie historii zakupdéw, dostep do rozrachunkdéw i kontrole
limitu kredytowego. Dziatajg rowniez mechanizmy miekkiej windykacji,
czyli automatycznego wysytania wiadomosci przypominajgcych
o zblizajgcym sie terminie ptatnosci za fakture. Catos¢ funkcjonalnosci
zapewnia efektywng wspotprace z parterami biznesowymi.

@ Wapro B2B zapewnia obstuge cennikdéw indywidualnych i grupowych,
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zaawansowanych promocji i kuponéw rabatowych, segmentacje
klientow i obstuge wielu magazynow.

Nasz klient wykorzystat platforme e-Commerce by Asseco
do ekspansji miedzynarodowej, uzywajgc dostepnych w niej opcji
wielojezycznosci i wielowalutowosci, a takze zarzadzania
ttumaczeniami. Rozwigzanie pozwala rowniez na wysytki zagraniczne
oraz udostepnia miedzynarodowe systemy ptatnosci.

wapro b2b




Kompleksowe wdrozenie, ktore zapewni wsparcie
dla kazdego obszaru dziatalnosci firmy:

wapro b2b wapro mobile wapro fakir
Platforma Biznesowa Mobilny handlowiec Finanse i ksiegowos¢
wapro mag wapro jpk Wapro gang
Sprzedaz i magazyn Jednolity Plik Kontrolny Kadry i Ptace

wapro best wapro analizy

Srodki trwate Analizy wielowymiarowe



"

Plany na przysziosc¢

Bardzo waznym obszarem dziatan jest rozwédj e-Commerce.
Zapewnienie klientom tatwiejszych i bardziej intuicyjnych zakupdéw
online jest dla Bagstar priorytetem. Firma planuje rowniez zwiekszenie
swojej obecnhosci w mediach spotecznosciowych, aby dotrzec
do szerszej grupy klientow oraz promowac swojg oferte.

Zamierzenia Bagstar majg na celu zwiekszenie zainteresowania marka
na rynku europejskim. Firma ma nadzieje, ze jej innowacyjne podejscie
do oferty przyciggnie klientow, Kktorzy szukajg zrownowazonych
| ekologicznych rozwigzan.

Dzieki ekspansji na nowe rynki, wprowadzeniu nowatorskich
produktéw i rozwijaniu e-Commerce, Bagstar planuje zwiekszy¢ swojg
konkurencyjnos$c¢ oraz zwiekszyc¢ sprzedaz w ciggu najblizszych kilku
lat. Firma jest przekonana, ze ich innowacyjne podejscie do biznesu
bedzie korzystne dla sSrodowiska naturalnego i zyska uznanie klientow.

. e-Commerce Standard by Asseco | Success Story

Czas pandemii zmusit wiele firm do zmiany swojego modelu biznesowego
| postawienie na sprzedaz online. Debiut Bagstar w e-Commerce miat
miejsce znacznie wczesniej i dzieki zintegrowanym mechanizmom udato
nam sie utrzymac ciggty wzrost sprzedazy. Chce podkreslic, jak wazne
byto dla nas rozwigzanie dostarczone przez Asseco. Platforma B2B, ktora
wdrozylismy 8 Ilat temu, pozwolita nam na tatwe zarzadzanie
asortymentem i zamowieniami, a takze zapewnienie naszym klientom
najlepszej obstugi. Wapro Mobile dla przedstawicieli handlowych
umozliwit nam utrzymanie kontaktu z odbiorcami i sprawne realizowanie

zamowien na odlegtosc. Dzieki temu moglismy zachowac ciggtosc pracy,
zapewhi¢ naszym klientom najlepszy serwis, pomimo ograniczen
i trudnosci, jakie pojawity sie na drodze. Wiasnhie dlatego nacisk
na rozwoj e-Commerce jest jednym z naszych gtdwnych priorytetow
na przysztosc.

Jakub Owczarczyk,
Dyrektor sprzedazy i marketingu,
Bagstar.pl
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Daj nam znac, jak mozemy Ci pomoc.
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