Solutions

wapro hybrid
Success Story

AutokosmetyKki

- rynek kosmetykow
samochodowych

w e-Commerce

https://wapro.pl/erp/hybrid/



https://wapro.pl/erp/hybrid/

Rynek kosmetykéw samochodowych dynamicznie rosnie.
Zdecydowang wiekszos¢ detergentdow stanowig kategorie
produktow dedykowanych dla rynku B2B — myjni i warsztatéw
samochodowych. W ostatnich czasach mocno rozrastajg
sie kategorie srodkéw do utrzymania czystosci oraz pielegnacii
przeznaczone dla rynku detalicznego (konsumenckiego).

Firma NIKO dziata na nim od 17 lat i prowadzi sprzedaz
do dwoch segmentéw rynku: detalicznego i hurtowego. Firma
ta, jako jedna z pierwszych, wdrozyta rozwigzanie Wapro Hybrid.

(" )
, , Bytem pierwszym klientem Wapro Hybrid i z duzg
niecierpliwoscig czekatem na to rozwigzanie.
Sylwester Stalke,
Dyrektor Zarzgdzajgcy
. J

wapro hybrid
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Kim jest nasz klient?

Firma NIKO rozpoczeta swojg dziatalnos¢ w 2005 roku
i oferuje ogromny wybor:

@ profesjonalnej chemii i kosmetykdw samochodowych
od znanych producentow,

® wyrobow do mycia zewnetrznego oraz wewnetrznego
samochoddéw osobowych i ciezarowych,

® produktow do myjni samoobstugowych i recznych.

Kim s3 klienci firmy NIKO?

@3 serwisy samochodowe auto spa
U? myjnie reczne &8 warsztaty samochodowe

g studia autodetailingowe &5 tysigce klientéw detalicznych

000 myjnie bezdotykowe
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e-Commerce by NIKO

wczoraj i dzis

Wczoraj

Firma NIKO sprzedawata w kanale online wyltgcznie
do partnerow hurtowych i korzystata w tym zakresie z Wapro
B2B. Przetom nastgpit w chwili, gdy w planach rozwojowych
pojawito sie poszerzenie rynku zbytu i sprzedazy do klientéw
detalicznych. Zbiegto sie to w czasie z wprowadzeniem
do oferty AssecoBS rozwigzania Wapro Hybrid.

Wapro Hybrid to rozwigzanie B2M, czyli B2B2C - jedna
platforma do prowadzenia sprzedazy do klientow
biznesowych i konsumentéw. Rozwigzanie jest zintegrowane
Z programem magazynowym Wapro Mag.

Migracja z Wapro B2B do Wapro Hybrid przebiegta szybko
| bez zadnych komplikacji oraz bez utraty pozycjonowania.

wapro b2b > wapro hybrid
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Korzysci z migracji
do Wapro Hybrid
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Niski koszt poszerzenia sprzedazy o kolejny segment
Kupujgcych.

Narzedzia do obstugi partneréw (B2B) wzbogacone zostaty
0 rozwigzania specyficzne i potrzebne do sprzedazy
konsumenckiej (B2C).

1’ Rozwigzania dla B2C

logowanie przez facebooka i konto google, serwisy opinii,
poréwnywarki cenowe, google shopping, wyswietlanie cen brutto.

Bez koniecznosci skomplikowanych operacji bazodanowych
przy migracii.

Bez dodatkowych kosztow na dziatania SEO -
przy migracji z Wapro B2B na Wapro Hybrid nie ma utraty
pozycjonowania

Bez koniecznosci szkolenia z obstugi systemu
dla  administratorow  sklepu (identyczny  panel
administracyjny).

Utrzymanie spodjnego wizerunku firmy, szczegodlnie

dla klientow B2B.

wapro b2b ——— wapro hybrid



Dlaczego Wapro Hybrid?

Firma NIKO wykorzystuje przygotowang pod optymalizacje SEO
Platforme e-Commerce Standard od Asseco (a w niej przyjazne
linki, optymalizacje grafik, zdjec i tekstow, meta tagi i wiele innych)
w celu zwiekszenia widocznosci i ruchu z wynikéw wyszukiwania.
Pozycjonowanie platformy pozwala klientom  detalicznym
oraz klientom z segmentu B2B, ktérzy szukajg swoich dostawcéow,
na tatwe znalezienie w Internecie asortymentu sprzedawanego
przez firme NIKO.

Klient reklamuje i pozycjonuje jeden sklep
& w Internecie. Jego sklepy nie konkurujg
ze sobg o pozycje w Google.
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Dlaczego Wapro Hybrid?

Produkty sprzedawane przez firme NIKO to towary specjalistyczne.
W ich sprzedazy wazng role petni wykwalifikowany zespot
sprzedazowy, ktéry wspiera klientow w zakresie specjalistycznej
wiedzy o produktach. Aspekt ten jest szczegdlnie wazny
przy klientach detalicznych, ktorzy nie znajg produktow.
Wapro Hybrid daje szerokie mozliwosci w zakresie prezentowania
produktow, ich opiséw, cech, specyfikacji, kart technicznych
czy instrukcji. System podpowiada zamienniki lub produkty
podobne, umozliwia szybkie wyszukiwanie produktow. Klienci B2B
majg dodatkowo do dyspozycji wiele tzw. szybkich opcji
zamawiania, aby sprawnie dokonac¢ zakupow.

4 )

C Tak przygotowana platforma
sprzedazowa uwalnia czas pracownikow.
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I‘ﬂl K() WeAreForYou

aPIs

OPIS

'One Shot” marki Normatek to srodek o podwojnym dziataniu, odswiezacza powietrza i neutralizatora nieprzyjemnych
zapachow. Ckreslenie "One Shot” oznacza, iz wystarczy jedno przycisniecie ,spustu”, aby swiezy zapach rozszedt sie po catym
pomieszczeniv. Jest to silnie skoncentrowany aerozol, wiec znakomicie nadaje sie wszedzie tam, gdzie mamy do czynienia z
wieksza powierzchnia uzytkowa, ktorej przeznaczenie na ogot przyczynia sie do powstawania nieprzyjemnych zapachow (np.
sitownie, przebieralnie, sanitariaty itp.).

Dzieki swej unikalnej formule i zwiekszone] pojemnosci nasz preparat jest bardzo wydajny, przez co wystarcza zwykle na diuzej
niz tradycyjny srodek tego typu. Nawet przy jednokrotnym uzyciu, zapach utrzymuje sie do kilku dni. Dodatkowo dziata
blyskawicznie, w przeciaggu kilku sekund skutecznie wiaze i neutralizuje wszelkie przykre zapachy z otoczenia. Jednoczesnie
odswieza i trwale wypetnia powietrze rzeskim aromatem.

- ma duza pojemnosc 00 ml

- silnie skoncentrowany, jedno nacisniecie wystarcza na 200 m3

- posiada specjalne substancje czynne do zwalczania zapachu

- bardzo wydajny dzieki unikalnej formule

- dlugo utrzymuje sie w powietrzu

- szybki i tatwy w uzyciv dzieki specjalnemu wentylow

- ekologiczny - substancje czynne nie zawieraja metali ciezkich i sktadnikow szkodliwych dla warstwy ozonowej

Fastosowanie:

Sradek doskonale sprawdza sie w eliminacji nieprzyjemnych zapachéw zaréwno na klatkach schodowych, halach
produkcyjnych, w magazynach, jaki i w sitowniach, domach opieki, w szpitalach, czy w spalarniach smieci, kompostowniach oraz
hodowlach bydta. Wszedzie tam, gdzie ucigzliwa won moze dawac sie we znaki. "One Shot” jest najprostszym i najbardziej
skutecznym sposobem odswiezania duzych pomieszczen.

Sposab vzycia:

Jedno okoto 1 sekundowe nacisniecie wentyla wystarcza na okoto 200m3 - rozpylac zawsze na srodku pomieszczenia, nie
kierowac na osoby.

Pojemnosc 600 ml

KONTAKT



Dlaczego Wapro Hybrid?

Firma NIKO stosuje wiele mechanizmow rabatowych dla klientow
bizhnesowych oraz akcje marketingowe dla klientéw detalicznych
— wyprzedaze na konkretne produkty czy promocje producenckie.

Zroznicowanie upustow cenowych dla roznych klientow jest
mozliwe dzieki dynamicznej segmentacji klientow. Ustawienie
rabatow dla konkretnych segmentow odbiorcow jest proste
i intuicyjne, a przypisywanie nowych klientow do grup odbywa
sie automatycznie.

Mechanizm segmentacji oraz cennikow grupowych
I indywidualnych pozwala na budowanie bardzo ztozonych siatek
cenowych dla klientow anonimowych, zalogowanych detalicznych
czy biznesowych. Umozliwia réwniez ustalenie indywidualnych cen
na czesc¢ asortymentu dla konkretnego partnera bizhesowego.
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Wapro Hybrid z Wapro
Mag

Integracja Wapro Hybrid z programem sprzedazowo-magazynowym
Wapro Mag daje gwarancje zgodnosci obu systemow.

Korzystajgc z takiego rozwigzania, firma NIKO zautomatyzowata
proces ptatnosci, obstugi klienta oraz wysytki zamowien i w petni
korzysta ze sprawnego i efektywnego zarzgdzania swoim sklepem.

Aktualizacja stanéw magazynowych w sklepie, dzieki czemu
towar dostepny jest od reki a klienci nie odktadajg zamawiania
na pozniej.

Sprawnosc¢ obstugi zamowien w czasie wyprzedazy i pikow

sprzedazowych.

Automatyzacja wyboru dostawcy oraz procesu ptathosci,
CO przyspiesza realizacje zamowien.

Skréocenie czasu dostarczenia - zamowienia ztozone
do godziny 10:30 wysytane sg tego samego dnia.

wapro hybrid wapro mag
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OFERTA STANDARDOWA
-_,ﬁ- GRASS - Textiel Cleaner 5,4kg
B
szt
78,83 zt
- ZviZZer All-Rounder pad blue
160/20/150m
—
szt
44 65 zt

Dostawa i ptatnos¢

DOSTAWA

@ Odbidr osobisty

() Dostawa kurierem

*J



Korzysci z Wapro
Hybrid

a4

Poszerzenie sprzedazy o nowy segment
klientow — konsumentow.

S0

Pozyskanie nowych klientow B2B
z catego kraju (wczesniej pozyskiwanie
wytgcznie przez przedstawicieli
handlowych na obszarze wojewddztwa
pomorskiego).
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Zwiekszenie ilosci klientéw o 100%
W ciggu pot roku od uruchomienia

sklepu wapro hybrid.

wapro hybrid

ekspansja sprzedazowa




Kompleksowe wdrozenie, ktore zapewni

wsparcie dla kazdego obszaru dziatalnosci
firmy:

wapro hybrid wapro mobile
wapro mag wapro jpk

Sprzedaz i magazyn Jednolity Plik Kontrolny
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Plany na przysziosc¢

Rynek sie powieksza, mamy coraz wiecej klientow detalicznych
| partneréw biznesowych. Dodatkowo wprowadzilismy marke witasng,
ktora generuje wieksze obroty niz wszystkie inne marki, ktore mamy.
Zaczelismy wspotpracowac (na zasadach wytgcznosci) z firmami
z Hiszpanii i Ukrainy. Dotychczasowy sukces w sprzedazy online
pozwolit ham na podjecie decyzji o nhowym biznesie. Planujemy
otworzy¢ sie na nowy rynek i bedziemy zaopatrywac salony
barberskie, fryzjerskie i salony tatuazu. Klienci B2B sg otwarci
na zakupy online i wida¢, ze jest duze zapotrzebowanie na taka
sprzedaz. Wizualnie i funkcjonalnie rozwigzanie Wapro Hybrid,
w stosunku do konkurenciji, jest bardzo dobre.
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Lubie rozwigzania, ktore pozwalaja mi na szybkie
zatatwienie sprawy. Szukatem rozwigzania,
ktore przyspieszy mojg prace. Wapro Hybrid jest takim
rozwigzaniem. Probowatem roznych programow biurowo-
magazynowych | dla mnie Wapro Hybrid jest
rozwigzaniem idealnie dopasowanym do moich potrzeb
i preferencji. Zatrudniony nowy handlowiec opanowat
program w tydzien, co bardzo oszczedzito nasz czas
I pienigdze. Program jest intuicyjny | zrozumienie go jest
proste | szybkie. Jestesmy caty czas w Kkontakcie
z serwisem technicznym | jezeli jest taka potrzeba,
to na biezgco reagujg i dokonujg usprawnien.

Sylwester Stalke,
Dyrektor zarzgdzajacy,
NECRATERIEIE
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E Obserwuj nas na Linkedin

CJJ2C0

BUSINESS SOLUTIONS

Daj nam znac, jak mozemy Ci pomoéc.
Skontaktuj sie z nami tak, jak lubisz,
a my z przyjemnoscig odpowiemy na Twoje pytania.

22 702 89 02 info@assecobs.pl
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